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2009年11月28日

销售助理 – 中国

职位描述

直接向地区/总经理报告工作

具有商业能力，善于捕捉销售机遇

富于主动性，沟通力和影响力强

Koydol正在寻找一名电话销售助理，负责把握销售我公司广泛服务项目的每个新机会。如果您正在寻找销售职位和机遇，Koydol正是您的最佳选择！该职位为中级职位，成功的申请者有望成为专业、可信赖和具有团队精神的销售团队领袖。（所有求职者的信息都将严格保密。）
职责：

• 
寻找、发现和确立新客户
• 
执行销售指令
• 
加强与中国特定区域的新客户和现有客户的关系

• 
维护销售数据库，包括数据全面录入、设定后续目标、管理客户跟踪与移交，指导销售业务
• 
与销售团队与销售管理层紧密合作，共同发掘新机遇
• 
实现销售管理层确定的季度销售额度任务
• 
通过积极拨打销售电话发掘潜在客户，每天至少拨打50个销售电话
• 
为与特定地区的所有潜在客户建立关系，可能出差或者参加行业展览

要求：

• 
1-5年经验

• 
技术、营销或商务专业优先
• 
性格外向，经历充沛，极强的沟通和组织能力

• 
办事主动，上进心强，善于创造销售业绩，增加客户数量，销售公司产品

• 
目标驱动性强，致力于发现新的业务机会
• 
具有建筑产品的技术背景或经验者优先
• 
具备建筑工程设计CAD绘图和规范的经验

• 
分析客户需求，提出节省成本的高效解决方案
• 
创造性独立思考能力，严守职业道德
• 
具备独立工作及团队合作的能力

待遇：
•  可观的基本工资，外加佣金和绩效奖金

•  良好的职业发展前景
•  具有吸引力的福利

•  高科技的工作氛围
请将您的申请发送到：careers@koydol.cn
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